2011上海市大学生电子商务营销技能大赛

关于开展2011上海市大学生电子商务营销
技能大赛的通知
各有关院校：
为进一步提高电子商务相关专业大学生的实战技能和就业创业成功率，表彰在电子商务营销实践教学领域取得一定发展的个人和机构，上海高职电子信息类专业教学指导委员会将主办“2011上海市大学生电子商务营销技能大赛”（以下简称“大赛”），现将大赛活动要求通知如下：

一、大赛组织

1、指导单位
上海市电子商务行业协会
2、主办单位
上海高职电子信息类专业教学指导委员会
3、承办单位

上海天卷信息技术有限公司

4、组织机构

大赛设立组委会，由主办单位、承办单位组成,负责大赛的组织领导工作。组委会秘书处设在上海天卷信息技术有限公司，负责大赛的日常事务。
5、大赛官方网站：www.mymyle.com（3月29日正式开通）

二、大赛形式

    1、参赛对象

    本市全日制高校（含高职高专）在校生。

　　2、报名组队

    本次大赛以院校为单位进行报名，每个参赛团队由1名指导老师和3-5名在校学生组成（团队数量不限）。所有参赛人员一经报名，不得更换。

3、比赛形式

营销方案评审；营销实战（推荐商品、自荐商品进行营销实战）；专家评审。

三、大赛规则

　　1、大赛以网络实际交易为依据，以网络营销方案为基础，并由专家学者和企业家进行综合评判。

    2、参赛货源可选择大赛官网推荐商品（服务），也可自己寻找货源，经大赛组委会同意后作为参赛商品（服务）。

    3、奖项设为特等奖（1名），一等奖（2名），二等奖（3名），三等奖（5名），优秀奖。

4、以上奖项由专家评审团按“实际销售成绩”和“营销方案打分”两个项目各50%分值，加总评奖；另设“院校组织奖”和“优秀指导教师奖”若干名。
四、赛前培训

　　需要参加赛前培训的院校可提出申请，上报大赛组委会，由大赛组委会统一安排赛前培训。

五、赛程安排

    1、报名阶段（3月29日-  4月15日）：各校宣传组织；网上报名。

    2、培训阶段（4月 11 日- 4月22日）：进货和网络推广培训（视频或面授）；商品/服务确认；营销策划方案制定。

    3、竞赛阶段（4月25日-8月25日）：团队各自开展实战经营；每10天为单位结算（清算交易资金和落实物流）。

4、评审阶段（9月12日-9月23日）：交易成果统计；营销方案评议；评奖。

注：竞赛阶段每月安排一次中途报名和配套培训，根据院校情况，个别安排。

六、其他事项

本次大赛相关文件以及选手报名等事项请登录大赛官方网站www.mymyle.com查询下载。

组委会联系人：黄捷

地址：东大名路391号5001室     邮编：200080

电话：021-65951069

E-mail：huangjie@mymyle.com
附：1. 参赛报名表

2.《营销方案》征集要求及写作要求

3. 大赛使用平台简介
上海高职电子信息类专业教学指导委员会
2011年3月29日

附件1
参赛报名表

	学校名称（加盖公章）：

	序号
	团队名称
	负责人
	联系方式
	其他团队成员
	指导教师

	1
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	

	5
	
	
	
	
	


院校联系人：

姓名：              性别：           职务：            固定电话：          

手机：              Email：                      QQ：

附件2 
《营销方案》征集要求及写作要求
一、《营销方案》征集要求

（一）征集对象：全体参赛团队；

（二）征集时间：培训阶段（4月 11 日- 4月22日）；

（三）营销方案的基本要求

1.完成的营销方案不得侵权、抄袭，或请他人代写。

2.营销方案字数要求1000字以上。

3.营销方案所需数据、参考书等资料一律自行准备，引用部分内容须注明出处。

4.营销方案一律采用A4纸打印。

二、《营销方案》写作大纲及内容说明 

（一）市场分析 

市场分析是制定营销方案的第一步，是对决定有效营销策略所需重要信息的回顾和总结。

1.企业目标和任务

通过明确目标和任务，营销人员可以做出努力来使企业运作的更好。 

2.市场现状与策略

总结整个市场状况和目前所运用的营销策略。需要确定让企业运作的更好的相关营销活动有哪些。 

3.主要竞争对手 

作为营销方案一个很重要的部分，需要对相同产品或服务类似的客户群的竞争对手做一个细致的分析。通过SWOT等分析工具，有针对性地评估他们的优势和劣势，以帮助企业在竞争中取胜。 

4.外部环境分析 

外部环境因素对企业业绩的影响很大。包括：政策、经济、竞争、与企业相关的法律法规、技术、成本，以及社会的期望和需求。 

5.内部环境分析 

企业自身的优势和劣势是对企业现在与过去业绩的总结决定的。这一总结包括：分析产品和生产方法、具体营销活动、人事安排以及财务业绩。 

（二）营销策略 

营销策略包括所服务的目标市场和针对每一目标市场所涉及的营销组合的详细描述。 

1.目标和预期效果 

营销策略需要包括对计划所要达到目标的详细描述，或者对营销工作所要产生预期效果的描述。 

2.目标市场描述

营销策略指出所需要服务的目标市场的每一个细节、定位和市场中的具体人员的沟通。一个营销方案中可能会指出多个目标市场，但是对每一个目标市场都设计一个专门的营销组合。 

3.市场定位 

市场定位是对营销组合质量的一个详细描述，它可以根据竞争和吸引潜在客户的不同而不同。 

4.营销组合描述

它包括对每一个营销组合要素的完整描述。产品或服务的特性，如何定价、分销、促销以及对每一参与营销组合实施工作的人明白企业计划在做什么的详细描述。 

（三）行动计划 

营销方案的最后一个部分是指出完成营销策略所需要的具体活动有哪些，并评估最终的营销策略。 

1.活动/安排/预算 

营销策略是需要一系列的营销活动来实现的。活动内容包括明确活动开展的时间和如何开展活动。需要指派特定人去参与具体营销活动。这些人可能来自企业内部，也可能来自企业外部。需要制作一个详细的营销活动预算。  

2.评估流程 

评估流程是对营销活动是否按时完成，以及营销活动开展的方式是否正确等问题的具体描述。也可以由是否完成了营销目标，以及目标市场是否满意来决定。

三、《营销方案》格式要求

（一）基本要求

1.营销方案由标题、署名、摘要、正文、注释组成。

2.标题即文章的名称，它应当能够反映文章的内容，或是反映论题的范围，尽量做到简短、直接贴切、凝练、醒目和新颖。

3.营销方案摘要应简明扼要地概括文章的主要内容，一般不超过500字。

4.注释是对营销方案中需要解释的词句加以说明，或是对营销方案中引用的词句、观点注明来源出处。注释一律采用在营销方案的末尾加注释。

（二）页面要求

作品须用A4标准白纸，一律采用单面打印；作品页边距按以下标准设置：上边距(天头)为：30 mm，下边距（地脚）25mm，左边距和右边距为：25mm。

1.页脚

从正文部分开始，用阿拉伯数字连续编页，居中，打印字号为小5号宋体。

2.字体与间距

作品正文字体为小四号宋体，字间距设置为标准字间距，行间距设置为1.25倍。

3.营销方案叠放顺序

（1）封面。 

（2）“摘要”，黑体三号，居中，下各空一行。内容用楷体小四。

（3）“目录”，黑体三号，居中，下各空一行。内容用楷体小四，列明二级标题。

（4）正文。文章标题，黑体三号，居中，下空一行。正文内容宋体小四。

一级标题“一、（空格）”黑体四号，独占行，末尾不加标点。

二级标题“（一）（空格）”黑体小四，独占行，末尾不加标点。

三级标题“1、”黑体小四，独占行，末尾不加标点。

四级以下标题“（1）”，“①”宋体小四，末尾加标点。后面直接写正文。

（5）“注释”楷体三号，居中，下空一行。注释内容用楷体小四。正文中用①标注在需注释内容的右上角。

（6）“参考文献”楷体三号，居中，下空一行。内容用楷体小四。顺序为：序号“1、”，书名，作者，出版社，日期，版次。所有文献按照先中文后英文和出版先后的顺序排列。
附件3  
大赛使用平台简介

　　
本次大赛是一项全面提升大学生创业意识、提升创业能力的综合性和实战性赛事。

    大赛以网络营销方案为基础，以买买乐电子商务服务平台为竞赛平台，由专家学者和企业家评审的方式进行综合评判，以考查大学生的创业实战能力与经营水平。

买买乐电子商务服务平台是专业的电子商务及相关专业学生在线教学实践实训平台。平台模块覆盖了电子商务核心过程、人性化人机界面和便利操作的电子商务系统，对电子商务专业教学实训仿真和虚拟实验室的不足之处进行了改进。
平台在线教学实践实训板块的应用实例融入多部电子商务及相关专业课程和教材，如：高等教育出版社出版的《电子商务基础》，清华大学出版社出版的普通高等教育“十一五”国家级规划教材《电子商务实验》，高等教育出版社出版的普通高等教育“十一五”国家级规划教材《电子商务综合实训》。
本次大赛，平台对网购实战提供全程支持，包括搭建大赛网上报名系统、校园网络团购平台、网银和各个第三方支付接口、接入开放式登录和提供配套物流支持等，全面保障大赛的顺利进行。
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